










К 
омпания «КС-Дилинг» уже 
является клиентом Scania, 
имея в своем автопарке 20 
самосвалов для перевоз-

ки различных сыпучих строитель-
ных материалов. Их основным видом 
деятельности является добыча песка, 
которая осуществляется с помощью 
специального оборудования – зем-
снарядов. Как раз одному из них и 
понадобилась помощь.

Руководство приняло решение о 
замене устаревшего дизельного дви-
гателя насосного устройства земсна-
ряда на новый. Проверенное качество 
Scania помогло сделать выбор 
в пользу двигателя этой марки серии 
DI 12. Новый дизель почти в два раза 
меньше по габаритам своего предше-
ственника. Старый двигатель при 
равной мощности в 450 л. с. весил 
7 тонн, а Scania DI 12 – всего 1,2 тонны. 
Двигатель Scania, отличаясь своей 
надежностью, экономным расходом 
топлива и высокой экологичностью, 
является несомненно выгодным 
прибретением.

Земснаряд компании «КС-Дилинг» 
находится в одном из рукавов старого 

русла реки Оки. Ежедневно благодаря 
этой установке добывается около 1400 
тонн песка. Нагрузка довольно боль-
шая, поэтому и двигатель должен быть 
достаточно мощным.

Работа земснаряда заключается в 
том, что мощная струя воды, направ-
ленная на песчаное дно, размывает 
его, после чего мощная вращающаяся 
крыльчатка подает водно-песчаную 
смесь в трубу к огромному центро-
бежному насосу. Оттуда смесь попа-
дает в трубопровод длиной несколько 
сот метров и затем с помощью насоса 
выбрасывается на берег на высоту 
4–5 метров, где эта масса разделяет-
ся на песок и воду, которая стекает 
обратно в водоем.

В конце марта 2009 года состоялся 
первый запуск двигателя Scania, 
на который приехал технический 
специалист из Швеции  Николас 
Олссон. Пробное подключение насо-
са прошло успешно, после чего 
г-н Олссон вместе с представителем 
ООО «Скания-Русь» Петром Собо-
левским передали ключи от зажига-
ния механикам земснаряда компании 
«КС-Дилинг».  

ПОСТАВКИ Текст и фото: Петр Соболевский
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ПУТЕШЕСТВИЕ Текст и фото: Леонид Круглов

ОТ МОСКВЫ 
ДО БАЙКАЛА 

И
дея этой поездки родилась 
неожиданно. Попав по сво-
им журналистским делам 
к одному из дилеров компа-

нии Scania, я стал свидетелем торже-
ственного момента – передачи ключей 
от двух новеньких тягачей водителям 
транспортной компании «ИнтерТранс-
Доставка». Народ в этой компании 
оказался на редкость контактный, 
и спустя всего две недели после той 
памятной встречи я стал готовиться 
в дальнюю дорогу.

Мы стартовали из Москвы, намере-
ваясь за восемь дней преодолеть путь 
от столицы до Улан-Удэ, проделать 
путь длиной более 7500 км и доставить 
по восьми адресам в шести сибир-
ских городах груз посуды. 

www.scania.ru  No 1/2009  •  SCANIA по-русски  33 

Девять дней кабина 
тягача бьiла нашим гостепри-
имньiм домом, здесь мьi рабо-
тали, спали, ели, обсуждали 
массу житейских проблем...”
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ПУТЕШЕСТВИЕ

За рулем нового тягача Scania R380 со спальной 
кабиной CR19 Андрей Булгаров, за плечами которо-
го более 15 лет работы водителем на междугородних 
и международных маршрутах. За это время он пропу-
стил через свои руки тягачи едва ли не всех марок, а за 
рулем Scania оказался впервые. Ну что ж, тем интерес-
нее будет узнать его мнение о машине.

Первые же 200 км, пройденные до Рязани, позволили 
убедиться в том, насколько популярна марка Scania в 
России. В плотном потоке воскресного вечера то и дело 
мелькали самосвалы и тягачи из Сёдертелье. Навстречу 
попадались машины, выпущенные и 5, и 10, и 20, и даже 
25 лет назад. Они везли автомобили, топливо, строи-
тельные материалы – все, без чего не могут обойтись 
российские города. Судя по состоянию автомобилей, 
их водители заботились о своих «ветеранах» очень 
внимательно. Нет ничего удивительного в том, что 
надежные и выносливые тягачи, поработав на европей-
ских трассах, подолгу служат и в России – прочность 
и неприхотливость этих машин известны каждому 
транспортнику.

На первой же ночевке в Зубовой Поляне, недалеко 
от Пензы, нам пришлось играть роль выставочных стенди-
стов, рассказывая о новом тягаче группе наших коллег – 
водителей-дальнобойщиков. 

Их оценка была практически единогласной – удоб-
ная посадка водителя, просторные спальные места, 
отлично продуманная компоновка кабины. Надо ска-
зать, что точно так же оценил наш дом на колесах и 
Андрей, отметивший, кроме этого, великолепный обзор 
и превосходное освещение дороги.

Что такое дорожный быт в России, в полной мере 
может понять и оценить только тот, кто провел в кабине 
тягача хотя бы четыре-пять дней. За это время и я смог 
оценить удобство кабины и ходовые качества маши-
ны – ведь мы проводили в кабине практически все 
24 часа в сутки. За это время я окончательно убедился 
в мастерстве Андрея, а сочетание его манеры вождения 
с первоклассной подвеской автомобиля позволяли на 
ходу спокойно работать на компьютере.

К исходу третьего дня пути мы достигли знамени-
того перевала Сим на Южном Урале. И здесь нас ждал 
настоящий сюрприз. Бесконечная вереница автопо-
ездов тянулась по этой трудной и живописной доро-
ге в обоих направлениях. Здесь можно было встретить 
представителей чуть ли не всех мировых автомобиль-
ных брендов. Практически каждый десятый автомо-
биль, переваливавший через горы по этой дороге, был 
от Scania. 

Перевалив через Урал и миновав Курган, мы выш-
ли на настоящие сибирские просторы. Можно было 
часами «наматывать» километры, оставаясь на доро-
ге практически в полном одиночестве. В условиях, 
когда расстояние до ближайшего сервиса измеря-
ется сотнями километров, на первое место выходит 
надежность автомобиля. Чего греха таить, нет-нет, 
да и мелькнет за окном остановившийся на обочине 
автопоезд, водитель которого пытается «в полевых 
условиях» реанимировать двигатель, сцепление или 

Поворачиваем 
на Курган

Направляемся 
в Красноярск

На пути в Иркутск

Почти в Кемерово
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мост. Да, наши дороги полны сюрпризов, которые 
могут вывести из строя любую машину, но ни разу 
нам не попалась замеревшая Scania. Что же касается 
российских дорог, то мы сполна хлебнули дорожно-
го лиха за Красноярском, где на протяжении почти 
300 км вообще нет никакого дорожного покрытия, 
а накатанная по тайге колея скорее бы подошла для 
ралли «Париж – Дакар». На большинстве участков 
этой «дороги» двигаться приходилось со скоростью 
не более 15 км/час. Но самое интересное в этом поч-
ти 20-часовом марафоне было то, что, двигаясь по 
полному бездорожью, мы умудрялись еще и обгонять 
попутные автопоезда.

За Иркутском заметно убавилось количество евро-
пейских тягачей, затем постепенно исчезли с дорог 
и американские машины, уступив место «китайцам» 
и «японцам». И это не удивительно – здесь до Влади-
востока гораздо ближе, чем до европейских складов 
запчастей и сервисных центров. Но количество «Ска-
ний» не изменилось – в Сибири и Забайкалье хорошо 
налажен сервис и снабжение запчастями. Чаще всего 
тягачи Scania возят легковые автомобили, топливо и 
лес. На одном из cаянских перевалов нам встретилась 
Scania, уверенно преодолевавшая подъем с 40-тонной 
цистерной битума. 

На серпантинах между Иркутском и Байкалом, изоби-
лующих крутыми спусками и подъемами, в полной мере 
проявились отличные горные возможности тягача: его 
устойчивость и управляемость на крутых поворотах при 
значительных продольных уклонах. Этими качествами 
во многом объясняется выбор местных водителей, отда-
ющих предпочтение автомобилям Scania.

Пройдя около 200 км вдоль берегов Байкала, мы 
уходим в сторону Улан-Удэ. За ветровым стеклом сгу-
щались сумерки, в лучах закатного солнца искрились 
воды Селенги, рассекающей широкую живописную 
долину.

Указатель «Улан-Удэ» возник как бы сам собой, 
совершенно неожиданно. Белая Scania замерла около 
него. Все, наш марафон финишировал в столице Буря-
тии. Наш путь протяженностью более 7300 км занял 
ровно девять суток, минута в минуту. Позади оста-
лись переполненные дороги Подмосковья, Поволжье, 
Урал, сибирские степи, Саяны, Байкал. Мы прошли по 
федеральным трассам М5, М51, М53 и М54, преодолели 
массу региональных и местных дорог, многие из кото-
рых запомнятся нам надолго. Наша Scania не только 
уверенно летела по скоростным автомагистралям, но 
и вписывалась в узкие улочки и переулки Кемерова, 
Красноярска, Новосибирска, Абакана, Братска, Иркут-
ска и Улан-Удэ.

Девять дней кабина тягача была нашим гостеприим-
ным домом, здесь мы работали, спали, ели, обсуждали 
массу житейских проблем. Здесь, в Улан-Удэ, нам пред-
стояло расстаться: Андрея ждала очередная погрузка 
и возвращение в Москву через несколько сибирских 
городов, а мне предстоял перелет в Москву, чтобы 
покрыть за шесть с половиной часов путь, на который 
у нас ушло ровно 216 часов.  

Впереди Уфа

На границе 
с Азией

По дороге 
в Новосибирск

Подъезжаем 
к Улан-Удэ
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НАШИ ЛЮДИ

БЫСТРЕЕ, 
ВЫШЕ, СИЛЬНЕЕ…
Как правило, офисная работа не предполагает никаких 
физических нагрузок, наоборот – это малоподвижньiй 
образ жизни. И как трудно бьiвает найти время для спорта 
в тяжелую трудовую неделю и заставить себя пойти зани-
маться после работьi. Для директора по маркетингу 
ООО «Скания-Русь» Озкана Барморо занятия спортом – 
неотъемлемая часть жизни. Пробежать 20 км на свежем воз-
духе после работьi он считает вполне нормальньiм, хотя для 
кого-то это может показаться подвигом. 

– Озкан, откуда у вас такая любовь к 
занятиям спортом, вы выросли в спор-
тивной семье? 
– Мои родители не были профессиональ-
ными спортсменами. В детстве я был очень 
активным, мне нравились командные игры. 
В 6 лет меня отдали в юношеский футболь-
ный клуб, где началась моя спортивная 
карьера. Пришлось успевать учиться в школе 
и ходить на тренировки, участвовать в сорев-
нованиях и ездить на сборы. Думаю, с тех пор 
и зародилась моя любовь к спорту.

– Вы находитесь в хорошей спортивной 
форме. Как часто вы тренируетесь?
– Спасибо за комплимент. Как правило, два 
раза в неделю я хожу в спортзал. Хотя, если 
хорошая погода, предпочитаю пробежаться 
на свежем воздухе. Это помогает мне рас-
слабиться и отвлечься после рабочего дня, 
дает хороший заряд бодрости. Кроме того, 
во время пробежки есть время подумать – 
это очень хорошая возможность. Я никогда 
не слушаю музыку, когда бегу, она мешает 
думать. Даже в командировках или в отпуске 
стараюсь найти время для занятий спортом, 
потому что чувствую себя намного лучше, 
когда тренируюсь.

Текст: Анастасия Кондрацкая. Фото: фотобанк Scania, минский архив

Имя: Озкан Барморо
Должность: директор по маркетингу 
ООО «Скания-Русь»
Образование: закончил технический 
университет в Линкопинге по специаль-
ности «Организация производства 
и управление», получил степень 
магистра естественньiх наук.
Работает в Scania с 1992 года.
Увлечение: любит проводить время 
с семьей, заниматься спортом.

Сина тестирует 
автомобиль Scania
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– В 2007 году вы поставили для себя личный 
рекорд – пробежали дистанцию в 42 км, участвуя 
в Международном московском марафоне мира. 
Как вам это удалось?
– Пришлось преодолевать себя в некотором смыс-
ле. Погода в тот день была неважной: лил проливной 
дождь и дул холодный ветер. Тем более это был мой 
первый опыт преодоления дистанции в 42 км. Сложно 
было понять, как распределять силы, были даже момен-
ты, когда хотелось сойти с дистанции. Меня останавли-
вала только одна мысль, что такого может уже никогда 
не повториться, что это мой единственный шанс про-
бежаться по набережной Москвы-реки и созерцать 
красоты российской столицы не через лобовое стекло 
машины. Позитивный настрой и желание добежать до 
финиша помогли мне установить свой личный рекорд. 
Правда, в следующем году мне удалось немного улуч-
шить свой результат, приняв участие в марафоне во 
второй раз. В 2008 году не было дождя и уже сказался 
опыт прошлого года.

– Ваши спортивные увлечения как-то помогают 
вам в работе?
– Мне кажется, да. Спорт в любом его проявлении 
дисциплинирует, воспитывает силу воли, харак-
тер, помогает концентрироваться и идти к цели, 
преодолевая любые трудности. В жизни и в работе 
эти качества просто необходимы, если ты хочешь 
добиться чего-то большего. Моя карьера в «Скании» 
началась 17 лет назад, после того как я закончил тех-
нический университет. В компанию я пришел рабо-
тать в качестве ассистента в отдел маркетинга 
в головной офис в Сёдертелье. Спустя два года меня 
назначили менеджером по продажам по странам 
Балтии. С 2002 года я работаю в качестве директора 
по маркетингу в ООО «Скания-Русь». Так получи-
лось, что «Скания» – это мое первое место работы 
и пока единственное. Наверное, такие качества, как 
упорство, стремление и большое желание достичь 
высоких результатов, помогли мне двигаться вверх 
по карьерной лестнице. Конечно, большую роль 
сыграла и сама компания «Скания». Интересная 
работа, доброжелательная атмосфера и дальнейшие 
перспективы многих сотрудников удерживают здесь 
на долгие годы. Бывает, что в компании работают 
целыми династиями.

– Вы хотели бы, чтобы ваши дети тоже работали 
в «Скании»?
– Пока думать об этом рано, старшей дочери Сине 
будет только восемь лет, Нише – пять, а маленькой 
Тимбре скоро исполнится два. Но, удивительно, что 
когда мы были в Голицыно, в нашем втором офисе, где 
отгружаются автомобили «Скания» покупателям, Нише 
и Сине очень понравилось. Они с удовольствием забра-
лись в кабину и посидели за рулем тягача. Возможно, 
в будущем они захотят работать в компании «Скания». 

– Озкан, вы уже 7 лет живете в России. Что вы 
думаете об этой стране, ее традициях и людях?
– Россия занимает большую часть моей жизни. Когда 
мне предложили работать в этой стране, мы с женой 
практически сразу приняли решение поехать. Этот 
переезд был как вызов, своего рода приключение, но 
нам захотелось ввязаться в эту авантюру всей семьей, 
и мы не жалеем. Мои дети учат русский язык. Мы с удо-
вольствием отмечаем российские праздники, соблюда-
ем местные традиции и любим русскую кухню. Напри-
мер, живя в России, в нашей семье появилась традиция 
кушать суп на обед. Кстати, моя жена научилась гото-
вить борщ, и детям это очень нравится. А один из наших 
любимых семейных праздников – Пасха, когда мы все 
вместе собираемся за праздничным столом.  

Мне хочется сказать «спасибо» моим колле-
гам, партнерам и друзьям за сотрудничество. 
Я познакомился в России с удивительньiми людь-
ми, работающими в Scania, которьiе стали моими 
друзьями. Мне бьiло здесь интересно, я получил 
хороший опьiт работьi. Мои наилучшие пожела-
ния всем коллегам и благодарность за годьi, про-
веденньiе вместе”.

С 1 июля 2009 г. 
Озкан Барморо 
займет 
должность 
генерального 
директора 
«Скания 
Украина», 
дистрибьютора 
Scania CV AB 
на Украине.

Перед стартом. 
Московский международ-
ный марафон мира – 2008

Позади уже 
15 км. ММММ – 2008

Играем в «парный» 
футбол, тим-билдинг
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Тормозной барабан 
(1414153) 

7 243,44 руб.

Накладки тормозные 
(1535249)

3 117,96 руб.

Накладки
для дисковых тормозов 

(1890861)

7 065,64 руб.

Температуру 900  С выдержит не всякий материал.

При том, что возникает она уже при нескольких интенсивных 
торможениях – будь то частое торможение в городских пробках 
или затяжные горные спуски. Кроме этого, тормозные колодки и 
накладки должны выдерживать соль, пыль и даже частицы гравия, 
которые неизбежно встречаются на наших дорогах. 

Инженеры Scania постоянно испытывают компоненты тормозных 
систем Scania в самых жестких условиях, чтобы обеспечить вашу 
безопасность и сохранность вашего груза. При этом существует 
много компонентов, которые возможно «подойдут» к вашей 
машине. Вы хотите превратить свой автомобиль в многотонный 
испытательный стенд? 

Просто обратите внимание на новое предложение Scania
по оригинальным компонентам тормозных систем и работам 
по их замене, которое мы подготовили на основании последних 
исследований рынка.

«Затормозите» ваши расходы!

СПЕЦИАЛЬНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ 
ПО РЕМОНТУ ТОРМОЗНЫХ СИСТЕМ

* Scania оставляет за собой право на замену номеров з/ч, цены 
указаны в рублях с учетом НДС.

** Акция проводится только у официальных дилеров
ООО «Скания-Русь».

Название Номер з/ч
Розничная цена, 

руб., вкл. НДС

Накладки тормозные 1535248 2 677,04

Накладки тормозные 1535249 3 117,96

Накладки тормозные 1535250 2 952,62

Накладки тормозные 1535252 2 810,90

Накладки тормозные 1535253 2 976,26

Накладки тормозные 1535254 3 503,79

Тормозной барабан 1414152 6 990,04

Тормозной барабан 1414153 7 243,44

Тормозной барабан 1414435 8 098,73

Тормозной барабан 1402272 6 658,76

Тормозной диск 1852817 7 710,91

Накладки для дисковых 
тормозов

1734529 7 065,64

Накладки для дисковых 
тормозов

1890861 7 065,64

Дополнительная выгода – стоимость работ по замене входящих 
в акцию запасных частей снижена на 10 %.

* Полный ассортимент и цены вы можете уточнить
у любого официального дилера Scania в России.

Предложение действительно с 15 февраля до 15 июля 2009 года. 

Сервис

www.scania.ru  No 1/2009  •  SCANIA по-русски  39 

ВЫИГРАЙТЕ ПРИЗ 
С ЖУРНАЛОМ «SCANIA ПО-РУССКИ»

ВОПРОСЬI:

1. Как зовут нового генерального 
директора ООО «Скания-Русь»?
 1)  Лейф Остлинг
 Х)  Раймо Лехтио
 2)  Ханс Тарделл

2. Где открывается новая сервисная 
станция «Скании»?
 1)  в Саратове
 Х)  в Липецке 
 2)  в Балобаново

3. В каком городе молодожены 
праздновали свадьбу 
в автобусе Scania?
 1)  в Санкт-Петербурге
 Х)  в Самаре
 2)  в Саратове

4. Сколько единиц техники Scania 
было продано в 2008 году?
 1)  5614
 Х)  66,516
 2)  73,793

5. Сколько городов участвует в авто-
марафоне Scania?
 1)  11
 X)  12
 2)  13

6. Уменьшение снаряженного веса 
грузового автомобиля на 500 кг 
позволит сэкономить топлива?
 1)  1,5%
 Х)  2%
 2)  3%

У вас есть шанс вьiиграть приз от Scania. 
От вас требуется просто прочитать журнал 
«Scania по-русски» №1 (27), 2009 г. и ответить 
на 10 вопросов. Заполните табличку, 
помещенную ниже, и отправьте ваши 
ответьi в адрес ООО «Скания-Русь» 
любьiм удобньiм вам способом.

7. По данным Всемирной организа-
ции здравоохранения большинство 
ДТП случаются из-за?
 1)  неисправности автомобиля
 Х)  невнимательности водителя
 2)  несоблюдения скоростного 
            режима

8. Габаритная длина OmniExpress?
 1)  14,5 метра
 Х)  12,4 метра
 2)  14,2 метра

Ответы принимаются до 15 июля 2009 года по адресу: 117485, Россия, Москва, ул. Обручева, 
д. 30/1, строение 2, бизнес-центр «Кругозор» или на электронную почту: pr@scania.ru 
или по факсу +7 (495) 787-50-05

Не забудьте указать в письме: Конкурс «Scania по-русски» и ваши координаты:
ФИО: _____________________________________________________________________________________
Индекс, адрес_____________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________________
Контактный телефон_______________________________________________________________________

* Призы Scania  получат первые 10 участников, приславшие правильные ответы. 
Сотрудники Scania и их родственники  не могут участвовать в этом конкурсе. 
** Ассортимент призов может быть скорректирован по усмотрению компании ООО «Скания-Русь».

 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

Конкурс

9. Мощность двигателя V8 
в 1969 году?
 1)  250 л. с.
 Х)  350 л. с.
 2)  320 л. с.

10.  Сколько автобусов было продано 
в самарский автопарк?
  1)  24
  Х)  34
  2)  27

ВЫИГРАЙТЕ ПРИЗ 
С ЖУРНАЛОМ «SCANIA ПО-РУССКИ»

тт S Scacaniniaa.
ть журнал 
. и ответить 
чку, 
ваши 
ь»



ДИЛЕРСКАЯ И СЕРВИСНАЯ СЕТЬ SCANIA:

Ростов–
на–Дону

КРАСНОЯРСКНовокузнецк

Новосибирск

Екатеринбург

Тюмень

Пермь

Липецк

МОСКВА

СамараКраснодар

Омск

Кострома

Оренбург

Архангельск
Череповец

Ярославль

Н. Новгород

Набережные 
Челны

Санкт–Петербург

Калининград

Челябинск

Сыктывкар

Сургут

Тула

Казань

Волжский

Саратов

Воронеж

Тольятти

Уфа

Участники автомарафона

Архангельск
Флагман Трак Сервис
Тел.:  (8182) 44 77 00

Волгоградская обл.,
г. Волжский
ВолгаСканЦентр
Тел.: (8443) 29 71 84

Вологодская обл.,
г. Череповец
Автоторгцентр
Тел.: (8202) 69 40 48

Воронеж
Сканеж
Тел.: (4732) 46 05 20

Екатеринбург
ЕвразСкан
Тел.: (343) 379 45 01

Екатеринбург
УралСкан
Тел.: (343) 379 379 9

Калининград
Автомеханика
Тел.: (906) 238 52 69

Кострома
АвтоСканКострома
Тел.: (4942) 620 920

Краснодар
Краснодар-Скан
Тел.: (86166) 677 13

Красноярск
СибСканСервис
Тел.: (3912) 78 63 36

Липецк
Скания Черноземье
Тел.: (4742) 48 28 04

Москва
Север-Скан
Тел.: (495) 994 08 82

Москва
Скания Сервис
Тел.: (495) 787 50 01

Москва
Скан-Юго-Восток
Тел.: (495) 503 83 44

Набережные Челны
Компания Альфа
Тел.: (8552) 77 82 82

Нижний Новгород
Агат-Скан-Сервис
Тел.: (831) 220 00 33

Нижний Новгород
Транссервис
Тел.: (831) 274 85 67

Новокузнецк
Кемерово-Скан
Грузовые Машины
Тел.: (3843) 70 50 05

Новосибирск
СибТракСкан
Тел.: (383) 303 12 80

Омск
Барс-Авто
Тел.: (3812) 32 22 22

Оренбург
ОренбургСканСервис
Тел.: (3532) 30 00 03

Пермь
ПрикамьеСкан
Тел.: (342) 294 58 63

Ростов-на-Дону
Транс-Абсолют
Экспорт-Импорт
Тел.: (863) 2 919 222

Самара
СамараСкан
Тел.: (846) 922 92 08

Санкт-Петербург,
промзона «Парнаc»
НордСкан
Тел.: (812) 448 06 25

Санкт-Петербург,
г. Сертолово
Петроскан
Тел.: (812) 593 80 90

Санкт-Петербург,
пос. Шушары
Петроскан
Тел.: (812) 449 80 90

Саратов
Балтранс
Тел.: (8452) 79 99 93

Сургут
ЮграСкан
Тел.: (3462) 51 80 45

Сыктывкар
Холдинг ДАВПОН
Тел.: (8212) 291 800

Тольятти
Инкомцентр-Скан
Тел.: (8482) 20 24 74

Тула
ТулаСкан
Тел.: (4872) 251 596

Тюмень
ТюменьСкан
Тел.: (3452) 426 062

Уфа
УфаАвтоСкан
Тел.: (347) 292 91 61

Челябинск
Южный Урал Скан
Тел.: 8 800 100 04 10

Ярославль
СканТрак
Тел.: (4852) 72 18 74




